
Vážení čtenáři,
v tištěné knize na stranách 62 a 66 došlo k záměně obrázků Lean Canvas 
a The Business Model Canvas. V elektronické verzi knihy jsou obrázky 
umístěné správně.

Za vzniklé nepříjemnosti se Vám jménem celého nakladatelského domu 
Grada Publishing, a. s., omlouváme.

Opravené strany 62 a 66 jsou na následujících stranách tohoto pdf.
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